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redoutent une explosion

Lentreprise Cosy Home Energy fait

la chasse au gasp1

La chasse aux économies
d’énergie. C'est le credo de Cosy
Home Energy. Une entreprise
installée rue Pierre-Semard a
Riorges et dirigée par Jean-Piei-
re Buisson, le créateur du fabri-
cant d’isolant biosourcé Buitex
racheté par Saint-Gobain en
2017.

« Certaines personnes pensent
qu’il suffit de changer de mode
de chauffage pour réaliser des
économies. Mais ce n’est pas
toujours la bonne solution. Avec
Cosy, nous proposons une ana-
lyse globale de I’habitation pour
déterminer les secteurs ol les
travaux de rénovation énergéti-
que sont nécessaires. Cela peut
aller de lisolation intérieure et
extérieure, en passant par 'amé-
lioration de la qualité de l'air et
des menuiseries et le change-
ment du mode de chauffage. On
est passé d’'une obligation de
moyen a une obligation de résul-
tat, c’est-a-dire qu'on s’engage a
faire passer un batiment d’'un
classement énergétique E & un
classement C apres les travaux »
souligne le dirigeant.

« En passant par nous, le cli-
ent a un interlocuteur unique
car nous avons des équipes spé-
cialisées dans chaque domai-
ne » détaille Jean-Pierre Buis-
son. « Nous accompagnons
également nos. clients dans tou-
tes les demandes d’aides propo-
sées par I’Etat. Nous avons deux
personnes qui s’occupent a
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plein temps de ces démarches ».

Une croissance a 3 chiffres

En lespace de 2 ans, Cosy Ho-
me Energy est passée de 3 a 35
salariés et affiche une croissan-
ce a 3 chiffres. « On a réalisé un
chiffre d’affaires de 2 millions
d’euros en 2021, on devrait at-
teindre les 4 millions en 2024 »
poursuit Jean-Pierre Buisson.
Lentreprise a déja réalisé plu-
sieurs centaines de chantiers
chez des particuliers, des copro-
priétés et des entreprises. « On
accompagne cette croissance
d’'une démarche vertueuse puis-

que nos isolants sont biosourcés
en région Rhone-Alpes, trans-
formés a Cours-la-Ville (69) et
posés dans un rayon de 50 km
autour de Roanne. Cest quel-
que ‘chose & laquelle nous te-
nons, tout comme nos clients
qui sont de plus en plus sensi-
bles & la protection de notre
planéte ».

Longtemps considéré comme
un parent pauvre, le recyclage
est devenu vertueux. Jean-Pierre
Buisson, le sait bien, puisqu’il
est la quatrieme génération a
travailler dans ce secteur.
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Pramac débordé de demandes de groupe electrogenes

«On a entre 30 % et
40 % de commandes en
plus sur le mois de septem-
bre pour des groupes €lec-
trogénes et ¢ca au bout de
trois semaines seule-
ment . » La déclaration de
Pascal Verriére, dirigeant
du groupe Pramac en
France, suffit & mesurer
I’engouement des entrepri-
ses pour I’achat de groupe
électrogénes, motivé par

- deux facteurs: l'augmen-
- tation des factures d’élec-
tricités et la peur des cou-
pures de courant cet hiver.
« On vit- déja une année
tres chargée avec le rattra-
page de-certains chantiers
qui n’avaient toujours pas
pu se faire depuis la pério-
de Covid. Entre ca, les
nombreux appels qu’on re-
coit chaque jour, on a dii
s’adapter a la demande.
Avec le mégawattheure
pouvant aller jusqu’a
1 200 euros, ils préferent .
cette solution, 'deux. fois
mois chere. »

« Notre objectif est
de minimiser les
pertes »

Cet achat de groupes
électrogeénes pour éviter
une pénurie ou une factu-
re d’électricité trop lourde,
I’entreprise Boizet, basée a
Saint-Nizier sous Charlieu
I’a anticipé, comme nous
le confirme Bruno Lemais-
tre, patron de la société :
«On a des denrées ali-
mentaires qui ne peuvent
pas rester trop longtemps
sans réfrigération. Au bout
de 48 heures sans €lectrici-
té, ca revient a perdre no-
tre production. On antici-
pe pour éviter ca mais
surtout on a investi pour
limiter notre facture
d’électricité. » Un_ choix
plus que logique. Au mois
d’aofit, la facture a été
multipli€e par quatre en
comparaison avec
aofit 2021, représentant
10 % du chiffre d’affaires
de l'entreprise. Une situa-
tion qui oblige Bruno Le-

maistre a prendre des me-
sures :
production par moments
et on s’attend a devoir
prendre des nouvelles me-
sures dans les semaines a
venir. On ne pourra pas
continuer a produire avec
de telles charges. Notre
objectif, 'actuellement, ce
n’est plus de ‘gagner de
I’argent, mais de minimi-
ser les pertes. »

Numéro 3 mondial en
groupe électrogéne
L’exemple de Boizet n’est
qu'un parmi tant d’autres
et il faut de la flexibilité et
de la réactivité de la part
du groupe Pramac pour
répondre le plus rapide-
ment possible aux nouvel-
les demandes : « On a da
stocker des groupes €lec-
trogénes sur notre site,

‘une chose qui n’arrive pas

habituellement, pour li-
vrer plus rapidement les
clients. On réserve encore
de la place pour entrepo-

ser les prochaines com-

« On a réduit notre

Depuis le mois de septembre, Pascal Verriére, dirigeant du groupe
Pramac en France, voit une hausse des demandes des entreprises
pour 'achat de groupes électrogénes. Photo Progrés/Nahim IDIR

. mandes. Notre groupe est

suffisamment important,
le 3¢ mondial en terme de
groupe électrogenes, pour
répondre aux futures  de-
mandes. » Face- aux ris-
ques annoncés de coupure

d’électricité ou. pour faire
des économies, le groupe
électrogene pourrait bien
devenir une solution majo-
ritaire pour les entreprlses

‘cet hiver.
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